CONVENTION DE PARTENARIAT
PROSPECTION COLLECTIVE HAUTE-MARNE
sur 2016 et 2017

ENTRE
- La Communauté d’Agglomération de Saint-Dizier, Der et Blaise, ci-aprés dénommée
« Agglomération de Saint-Dizier, Der et Blaise»
Hotel de Ville - 52 100 Saint-Dizier
Et

- Haute-Marne Expansion
CCl de Haute-Marne - 55 rue du Président Carnot - 52115 SAINT-DIZIER
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1 Préambule

La CCl 52, par son service Haute-Marne Expansion (HME) porte le développement économique
industriel du département a travers une convention tripartite avec le Conseil Général et le GIP 52.

L'agglomération de Saint-Dizier, Der et Blaise, I'agglomération de Chaumont et les différentes
communautés de communes ont la compétence économique et ont en charge, notamment, la
promotion et la commercialisation des parcs de référence de leur zone.

En plus, des ateliers techniques réunissant I'ensemble des techniciens des différentes structures au
sein du club RPI52 pour construire les meilleures offres possibles et élaborer des outils de promotion,
les différentes parties ont décidé de se rapprocher afin de mener conjointement des actions de
prospection.

Prospection collective RPI52

Les techniciens des collectivités sont ainsi invités & prospecter avec HME sur différents salons
sélectionnés, comme Word Nucléaire Exhibition, Nuklea, MEDICA, SWISS MEDICAL, MIDEST, le
SITL, le Salon international de 'alimentation, ...

La démarche commerciale HME est uniquement ciblée. L'argumentaire est directement lié soit au
développement du marché du prospect, soit & la diminution de ses colts d'exploitation.

Prospection externe

De 2009 & 2015, les partenaires, collectivités et HME, ont mené trois opérations de prospection
conjointes :

Une premiére opération collective a été menée en 2009 par le cabinet « Aconcagua » sur la base
d'une prospection ciblée de 500 contacts, sur des secteurs jugés comme discriminants par le comité de
pilotage, et localisés dans le Grand Est. Ainsi, une vingtaine d'entreprises ont engagé une visite
« découverte économique du territoire ». Deux des prospects ont donné lieu a suivi approfondi par
HME. L'un des deux s'est implanté & Nogent, I'entreprise TD3E.

Deux opérations collectives de prospection de masse ont été menées par le cabinet « Regional
Partner », sur 2012 / 2013, puis 2014/2015. Sur cette derniére période, 22 projets pouvant s'implanter
dans le Grand est, ont été ainsi identifiés et qualifiées (17 projets de créations de site/agence, 2
créations d'entreprise, 1 transfert-développement, 1 transfert, 1 regroupement). Trois projets co-
identifiés par Régional Partner ont donné lieu & implantation (deux projets tertiaires et la plateforme
logistique NOZ de Chaumont.

2  Objet

Afin de renforcer leurs actions de prospection, I'Agglomération de Chaumont, I'agglomération de Saint
Dizier, Der et Blaise et HME ont décidé de s'associer de nouveau tant techniquement que
financiérement pour mener une nouvelle opération de prospection externe.
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3 Descriptif de I'opération

3.1 OBJECTIF

L'objectif est de compléter les actions de détection de projets menées par le réseau HME, par

une prospection externe, de masse, récurrente et systématique, sur tout le territoire
national,

afin de repérer les entreprises désireuses de se développer dans le Grand Est et les amener &
s'interroger sur une implantation en Haute-Marne.

D'autre part, la mission visera a promouvoir le territoire et les services d’accompagnement du Réseau
HME auprés des entreprises a fort potentiel de développement.

3.2 MOYENS DE MISE EN CEUVRE
Pour ce faire, le prestataire devra disposer de toutes les qualités et moyens requis pour assurer une
veritable prospection territoriale pour le compte de Haute-Marne Expansion et de ses partenaires
Le prestataire choisi devra, pour le compte de Haute-Marne Expansion, prospecter :
= sur des salons professionnels ;

» par différentes méthodes de veille (notamment déposants de brevets, sites internet spécialisés
ou sectoriels, presse) ; '

* et faire des démarches auprés des prescripteurs par approche téléphonique, ou tout autre
moyen.

Le prestataire devra également utiliser les techniques de marketing direct : mailings, télémarketing, e-
marketing :

= parla gestion d’'un site web dédié :
= par des opérations de relation presse.

4  Suivi de 'action

4.1 COMITE DE PILOTAGE

Un comité de pilotage a été constitué pour définir précisément les actions de prospection et de
promotion et en assurer le suivi. Le COPIL est composé d'élus et de techniciens en charge du
developpement économique. Les membres du COPIL sont les suivants :

Pour la Communauté de communes Saint Dizier, Der et Blaise
Jean-Michel Feuillet ou un représentant élu
Valérie Langlois

Pour I’Agglomération de Chaumont
Pascal Babouot ou un représentant éiu
Stéphane Minon / Régis Bauduin

Pour le Conseil Général - GIP - HME
Elisabeth Robert Dehault ou un représentant élu
Jean Masson ou Eric Lafon

Jean-Bernard Hergott ou Philippe Charmont
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4.2 CHOIX DU PRESTATAIRE EXTERNE

Suite 4 la validation du cahier des charges, un appel d'offres a été lancé en novembre 2015 par la CCl
de Haute-Marne. La remise des offres est attendue pour la mi-décembre.

5 Conditions financiéres

HME prend en charge l'intégralité du portage administratif.

Le colit global de 'opération sur les 24 prochains mois de 56 000 euros HT, soit 67 200 euros TTC,
réparti a parité entre les trois présents partenaires.

Au titre de leur participation,
Chaque territoire se verra facturer :

» Le mois du démarrage de mission, a savoir le 30 janvier 2016, au plus, la somme de 9 333.33
euros HT, soit 11 200 euros TTC

» A la date anniversaire (30 janvier 2017), au plus, le restant de 9 333.33 euros HT, soit 11 200
euros TTC

Soit un total de 18 666.67 euros HT, soit 22 400 euros TTC pour les deux années d'opération.

Le paiement sera réalisé par virement sur le compte

Code Banque Code Guichet Numéro de Clé Rib Domiciliation
compte
30002 08764 00000602427 48 EST SDC Troyes 08762

Fait & Saint Dizier, le 15 janvier 2016

Michel AUER Frangois CORNUT GENTILLE
Président de la Chambre de Commerce et Président de I'Agglomération
d’Industrie de la Haute-Marne de Saint-Dizier, Der et Blaise
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